Rozhovor s CAC FINANCE, a.s.

V rozhovore s Vladimirom BeliSom, obchodnym manazérom CAC FINANCE a.s., sme sa rozpravali o
financovani polnohospodarskej techniky. RieSenia pre polnohospodarov existuju aj v naro¢nych
casoch.

Ako dnes pristupujete k financovaniu polnohospodarskej techniky v ¢ase rastiacich
nakladov a neistoty?

Polnohospodérska technika je z pohladu finanénych institacii stale povazovana za kvalitné
zabezpecenie s relativne nizkym rizikom. Zaroven vsak plati, Zze dnesné podnikatelské prostredie je
narocnejsSie: v aktualnej ekonomickej situacii na Slovensku a aj v suvislosti s geopolitickou situaciou
vo svete a rastiicou neistotou na financnych aj komoditnych trhoch sme svedkami toho, ze sa zvySuje
rizikovost podnikania ako takého naprie¢ vSetkymi sektormi, Cize ani polnohospodari alebo
potravinari nie su vynimkou. Rovnako rastu urokové sadzby a banky ¢i leasingové spolo¢nosti
pristupuju k schvalovaniu financovania opatrnejsie.

Aj v tejto situacii vSak existuje viacero moznosti. Dolezité je spravne nastavit financovanie podla
potrieb klienta - ¢i uz ide o uver, financny leasing, operativny leasing alebo bankové rieSenie. Takze
napriek tej neistote verim tomu, ze moznosti, ako vyjst klientovi v tstrety, je stale vela. Ale &no,
pravdepodobne najblizSie obdobie budeme zazivat to, Ze tie rieSenia budu o nieco drahSie a mozno ta
cesta k nim bude trvat trochu dlhsie ako zvycajne.

Do akej miery je leasing vhodnym nastrojom pri obnove polnohospodarskej techniky?
Vo vacsine pripadov ide o najbeznejsi a najpraktickejsi sposob financovania. Polnohospodarska

technika je kapitalovo narocna a len maloktory podnik ju dokaze financovat vylucne z vlastnych
zdrojov.



NajcastejSie sa vyuziva uverové financovanie, pri ktorom sa klient stava okamzite vlastnikom
techniky. Pri Gvere je moznost prefinancovat aj 100% z kupnej ceny pri dobrej ekonomike, ale
leasingové spolo¢nosti poZaduji vlastné zdroje, ¢ize akontaciu aspoil vo vyske DPH. Uver je velmi
flexibilny aj ¢o sa tyka dizky financovania, to znamena, Ze méze byt od 2 do 7 rokov na novi
techniku. Ddlezité je, ze klient po schvaleni uveru vie presne, kolko mesacne bude splacat a vie si tak
nastavit aj svoje cash flow na najblizsie roky.

Co si méZe polnohospodar predstavit pod tym, Ze viete najst rieSenie aj v komplikovanej
dobe?

V prvom rade skusenosti. Pozname produkty, procesy aj poziadavky jednotlivych bénk a leasingovych
spolocnosti. Vieme, kde ma konkrétny zamer najvacsiu Sancu na uspech.

Je to velmi individualne. Kazdy obchod, kazda ponuka, kazdy stroj, kazdé auto je jednoducho
samostatny pripad, ktory sa posudzuje individualnym sposobom. Oslovujeme finan¢né institicie na
vyponukovanie konkrétnych predmetov financovania. Porovnavame ich a klientovi odporicame
rieSenie z pohladu podmienok a trocenia. Vieme nastavit sezénne splatky podla jeho prijmov,
zabezpecit poistenie a pri urgentnych pripadoch vybavit financovanie v priebehu niekolkych
pracovnych dni.

Je dolezité tiez povedat, Ze kto potrebuje rychlost, tak vieme zrealizovat financovanie pre klienta aj
v priebehu niekolkych pracovnych dni, za podmienky ze je klient sucinny.

Aky je rozdiel medzi projektovym a neprojektovym financovanim?

Ak st otvorené dotacné vyzvy, projektové financovanie byva pre polnohospodéra vyhodné, pretoze
cast investicie moze pokryt podpora z externych zdrojov. Na druhej strane ide o administrativne
narocnejsi proces, a to aj v pripade schvalovania. Takze podmienky pri projektoch si naozaj
Specifické. Klient preukazuje napriklad vlastnictvo predmetu, preto produkt musi byt vzdy len uver,
nesmie to byt financny alebo operativny leasing.



Neprojektové financovanie je jednoduchsie a rychlejsie. Po dodani cenovej ponuky vieme pripravit
porovnanie moznosti spravidla do 48 hodin.

Spomeniem tu este jednu klucovu vec. Je jedno Ci je to projektové alebo neprojektové financovanie,
ale klient nesmie byt dlznikom voci Statu a komerénym finan¢nym institiciam. Toto je klicova vec,
ktora sa vzdy posudzuje v ramci financovania.

S akymi problémami sa dnes polnohospodari najcastejsie na vas obracaja?

Sektor v poslednych rokoch ¢elil viacerym vyzvam - oneskorenym platbdm, cenovym vykyvom
komodit, ¢i rastu nakladov. Mnohi klienti riesili napaté cash flow alebo potrebu upravit splatkové
kalendare. Ja vZdy hovorim, Ze polnohospodérov obdivujem, lebo celkovo podnikanie je narocné ako
také a v tomto odvetvi Specidlne. Navyse, polnohospodéri su zavisli od pocasia alebo aj od Statnych a
sikromnych institucii, od trhov, od roznych reguldcii.

Najdolezitejsia rada je jednoducha: komunikovat véas. Ak sa problém zacne rieSit hned, moznosti je
ovela viac.

Vidite priestor pre nové produkty vo financovani techniky?

Myslim si, Ze v oblasti leasingového financovania, produkty a rieSenia si viac menej stabilné. A ked
nieco funguje a funguje to dobre, tak sa to va¢sinou nemeni. Skor zmeny prichddzajui napriklad s
novou legislativou alebo nejakymi danovymi alebo Gctovnickymi zmenami.

Napriklad posledna zmena, ktora nadobudla platnost od 1.1.2026, stivisela s DPH a uplatnovanim
nakladov a DPH.

Jasnym trendom je rastuci vyznam operativneho leasing a to nielen pri autéch, ale uz aj pri strojoch
alebo polnohospodarskej technoldgii. Vtedy si klient techniku nekupuje, ale prenajima. Vyhodou je
jednoduché tuctovanie, casto nulova akontdcia a moznost zahrnuat do jednej splatky aj doplnkové
sluzby.



Po skonceni zmluvy sa klient rozhodne, ¢i techniku vrati, odkupi alebo bude pokracovat v prenajme.
Z tohto pohladu je operativny leasing velmi flexibilny produkt a myslim si, Ze bude sa vyuzivat Coraz
castejsie.

Zhovarala sa Jana Holéciova, hovorkyna SPPK



